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COMPETENTE SI APTITUDINI 

Speaker in domeniul Medical | Comunicare | Ascultare activa | Abilitati de prezentare | Abilitati de negociere | 

Lucrul independent si in echipa | Gandire creativa | Adaptabilitate | Managementul timpului | Limba engleza 

(nivel avansat) | Microsoft Office (Word, Excel, Power Point) |Permis de conducere categoria B  

EXPERIENTA PROFESIONALA 

Universitatea de Medicina si Farmacie” Victor Babes” Timisoara | Septembrie 2024 – prezent 

ASISTENT UNIVERSITAR  

 Desfasurarea activitatilor didactice, teoretice si practice, in cadrul Catedrei de Propedeutica si Materiale Dentare. 

 Implicarea in activitati de cercetare stiintifica cu participare la dezvoltarea si implementarea proiectelor de cercetare din 

domeniul Medicinei dentare. 

 Elaborarea si publicarea de articole stiintifice in reviste de specialitate, inclusiv publicatii indexate in baze de date internationale. 

 Colaborarea interdisciplinara in cadrul proiectelor academice si de cercetare  si promovarea integrarii medicinei bazate pe 

dovezi in activitatea educationala si publicarea articolului interdisciplinar in revista Universitatii, Medicine in Evolution. 

 Crearea unui mediu educational inclusiv, prin adoptarea unui stil de predare axat pe student, care imbina rigoarea academica cu 

empatia, dialogul si incurajarea gandirii critice si a autonomiei profesionale. 

          Swixx Biopharma (Marketing Department) | Timișoara, Romania | iulie 2026 – prezent 

KEY ACCOUNT MANAGER – ONCOLOGY &  HEMATOLOGY SQUAD 

 Dezvoltarea si implementarea initiativelor de medical awareness si educatie stiintifica in ariile terapeutice de hematologie si 

oncologie cu focus pe patologii complexe si necesitati medicale 

 Dezvoltarea relatiilor profesionale si stiintifice cu key opinion leaders si expertti din centrele medicale de referinta. 

 Sustinerea diseminarii si schimbului de date stiintifice, dovezi clinice si informatii medicale actualizate, contribuind la cresterea 

nivelului de cunoastere privind diagnosticul, monitorizarea traseului pacientului si stabilirea optiunilor terapeutice. 

 Facilitarea colaborarii multidisciplinare si impartasirea experientei intre centre si specialitati, obiectivul fiind optimizarea patient 

journey si managementul integrat al pacientului. 

 Colaborarea cross functional cu echipele Medical, Market Access si Marketing pentru dezvoltarea si implementarea proiectelor 

stiintifice si educationale relevante pentru aria terapeutica. 

Roche (Departamentul Medical) | Timișoara, Romania | Ianuarie 2024 – Noiembrie 2025 

PATIENT JOURNEY PARTNER – SQUAD DE OFTALMOLOGY  

 Proiecte de impact pentru a dezvolta departamentul medical si produsele aferente in aria de oftalmologie. Dezvoltarea ariei de 
influenta, prin inovatie dezvoltata si dovedita in medicina. 
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 Participarea la diferite congrese nationale. Alinierea de strategii cu colegii din alte tari, pentru implementarea unui proiect avansat 
in domeniul stiintific. 

 Mentinerea si dezvoltarea relatiilor de colaborare cu clientii, prin crearea de parteneriate in domeniul medical. Analizarea 
statusului actual prin gandire analitica, creativitate, rationament si influenta sociala. 

 

Bayer (Ginecologie, Endocrinologie, Cardiologie, Oftalmologie) | Timișoara, Romania | Mai 2010 – Ianuarie 2024 

REPREZENTANT MEDICAL SENIOR 

 Promovarea produselor Bayer conform teritoriului alocat strategiei de marketing. Promovarea in zona terapeutica de cardiologie 

si oftalmologie. 

 Identificrea noilor oportunități de dezvoltare si mentinerea relatiilor de colaborare cu clientii. Interacționează și coordonează cu 

echipa de vânzări și cu alți membri ai personalului din alte departamente.  

 Raspunde de dezvoltarea si realizarea vanzarilor prin transmiterea mesajelor de marketing. Focus pe creșterea și dezvoltarea 

clienților existenți. Focus pe KOL’s ca speakeri la evenimentele Bayer. 

 Organizarea  de workshop-uri si webinarii. Crearea de planuri pentru toate proiectele curente și de oportunitate. Actiunea ca 

interfață cheie între client și toate diviziile relevante. 

 Împreună cu KOL’s am dezvoltat cunoștințele medicale. La fel ca și pentru cardiologie am reușit să creez relații interdisciplinare 

între specialități, pentru a facilita accesul la tratament. 

 

Schering-Plough Research Institute (Ginecologie, Endocrinologie) | Timișoara | Iulie 2008 – Mai 2010 

SPECIALIST DE PRODUS 

 Stabilirea întâlnirilor cu medicii, farmaciștii și echipele medicale spitalicești, organizarea de prezentări. Construirea și menținerea 

unor relații de lucru pozitive cu personalul medical și sprijinirea personalului administrative. 

 Planificarea programului de lucru. Menținerea la curent cu cele mai recente date clinice furnizate de companie și interpretarea, 

prezentarea și discutarea acestor date cu profesioniștii din domeniul sănătății în timpul prezentărilor. 

 Dezvoltarea de strategii pentru creșterea oportunităților de întâlnire și discuție cu contacte din sectorul medical. 

 

Organon (Ginecologie, Endocrinologie) | Timișoara | Ianuarie 2005 - Iulie 2008 

REPREZENTANT MEDICAL SPECIALIST 

 Promovarea portofoliului companiei unde am fost desemnata „Top Performer”. Concentrarea pe creșterea și dezvoltarea 

clienților existenți. Dezvoltare de oportunitati de dezvoltare pentru departamentul farmaceutic. 

 

Clinica Dr. Grigore Moraru, Timisoara | 1999 – 2005 

MEDIC STOMATOLOG, STOMATOLOGIE GENERALA 

 

Policlinica Nr. 1 | Timisoara | 1998 – 2001 

MEDIC STOMATOLOG STAGIAR 

 

EDUCATIE SI FORMARE 

Student doctorand in Medicina Dentara | Universitatea de Medicina si Farmacie “Victor Babes” Timișoara | 2021 - prezent 

Facultatea de Stomatologie | Universitatea de Medicina si Farmacie “Victor Babes” Timișoara | 1992 - 1998 
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TRAINING 

Planul de management al contului cheie | Formarea personalității in managementul medical | Prezentari de impact | Abilități de 

prezentare, Plan de dezvoltare pentru teritoriu | Interrelationarea optima cu clientul | Participarea la numeroase congrese nationale 

si internationale atat in domeniul stomatologic cat si al medicinei generale 


